
1-Stämmer ej  4-Stämmer väl

Område Frågor/påstående Självskattning
1. Marknadsläge, varför? Vi har en bra bild över de digitala golfmiljöer i Sverige

Vi har ett tydligt syfte med klubbens satsning på en digital drivingrange
Vi har indentifierat några tydliga behov som uppfylls med en digital driving range
Vi känner oss säkra på att en digital drivingrange löser våra identiferade behov
Vårt primära mål är kopplat till ekonomi
Vårt primära mål är att skapa medlemsvärde
Vi har koll på samtliga konsekvenser av ett beslut om införande av en digital drivingrange

Vår golfklubb har en tydlig och välkommunicerad verksamhetsidé men den behöver uppdateras vid 
nya investeringar
Vår klubb har tydliga strategier/planer som utgår från vår verksamhetsidé
Klubbledningen har samsyn kring klubbens riktning (inklusive klubbchef, Pro, banchef och styrelse)
Ett beslut om en digital drivingrange linjerar väl med klubbens verksamhetsidé och planer

att fundera på

2. Analys av nuläge Nuläge
Befintligt antal platser
Riskanalys- bollar i omgivning (nät), arbetsmiljö, ökad volym, stöld, skadegörelse
Vid hög risk - vilka alternativ finns? Vad gäller med försäkringar angående stöld & skador av skärmarna?
Utrymme - slagplatser, väderskydd, landningsområde
Geografiskt läge
Upptagningsområde
Omfattning av träningsverksamhet idag
Nuvarande inventarier som kan användas framöver
Belysning
Bollmaskin - kapacitet, förvaring, bolltvätt
Boll management system - koll på vem som slagit bollar, och när, samt betallösningar
Bollplockningssytem - manuellt eller med robot
Bollplockning - vem? hur? när? robotisering?
Klippning av rangen? robot eller manuellt?
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Bör vi avvakta?
Brister i klubbens varför: strategier/planer
Andra viktigare prioriteringar just nu
Säkerhetsriskerna
Utrymmesskäl
Osäkerhet kring lönsamhet och intäktsmodell
Kostnadsfråga

3. Sortering & Investeringsbehov Önskat läge
Utifrån exemplen Small, Medium och Large  - definiera klubbens storlek och profil?
Anskaffningsbehov? Launchmonitors, bollar, väderskydd, bollmaskiner, plockare, klippning, mattor, mm.
Betallösningar - prisstrategi styckepris och volymköp
Ger investeringen -medlemmar som tränar och utveckla sitt spel?
Ger den fler organiserade träningstimmar med pro/ledare?
Ökar klubbens attraktivitet?
Ökar klubbens intäktsströmmar?
Ger den alternativ, avlastar tryck och beläggning på banan (alternativa aktiviteter)
Ökar den antalet ungdomar på klubben?
Leder den till fler aktiva medlemmar på klubben?
Attraheras nya målgrupper (icke medlemmar, paragolfare, FAR-grupper)
Kan klubben söka bidrag, exempelvis anläggningsbidrag eller från Allmänna arvsfonden? övrigt?
Vad blir investeringens kapitalbehovet ( se exempelklubbarna S, M, L)

Verksamhet
Vilka är klubbens viktigaste prioriteringar - junior/elit, övriga träningsgrupper, medlemmar, kommersiella intäkter
Plats? Tillgänglighet? Resurser/bemanning?
Medlem - träning, spel och tävling, finns ett primärt fokus?
Gym och hälsa - behov och ev. omdisponering av klubbens lokaler och faciliteter?
Attraktiv miljö - nivå? Hur inbjudande är inne & utemiljön?
Möjlighet till träning på gräs och eller analog träning vid rangen?
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Praktiska frågor Organisation
Finns samsyn i klubbledningen (klubbchef, banchef, tränare, styrelse)?
Bemanning - Vilka nya personalresurser kan komma att krävas?
Året runt - möjlighet att fördela arbetstid året om för tränare?
Arbetstid - vad gäller enligt kollektivavtal för anställda inom organisationen?
Arbetsmiljö - konsekvensanalys (krav)? Regler minderåriga
Kompetens - utbildning av personal?
Drift och support av samtliga funktioner på rangen
Värdskap - stötta trivseln på anläggningen? Merförsäljning och onboarding av teknologierbjudande.
Incheckning, försäljning av utrustning (shop), svingstudio 

Drift & Anläggning
Lagar och förordningar - krav?
Infrastruktur - parkering, mat, toa, flöde, belysning, yttre påverkan, hcp anpassning?
Nya flöden - receptionens, shopens och verkstadens placering på anläggningen?
Landningsområde på rangen - kvalitét, målgreener, nät, grästräning, beräknat bollslitage?
Bollhantering  - maskin, kapacitet, transport, tvätt (nuläge/önskat läge)
Slagytorna - behov, skaderisk(underlag), grästräning, närspel?

4. Önskat läge/handlingsplan/ Klubbens behov & lösningar
  leverantörer Upplevelse- och analysfördelar - samma teknologilösning på range och i studio? Varför? 

Bollar - vilka alternativ finns? Distansegenskaper, frekvens eller löpande utbyte av bollar och lämplig volym i cirkulationen ?
Slagytorna - underlag under mattorna? Typ av mattor, vilka alternativ finnns? Ev. skaderisk för spelare? Grästee?
Landningsytor - kvalitet - dränering, bevattning, målgreener, flaggstänger (fairwaysimulering), mm.
Betalsystem - app/i molnet/på plats?
Bollsystem - vilka alternativ finns?
Belysning- trygghet, riskanalys, öppettider, grannar?
Eventuell bokningsmöjlighet av vissa mattorna? Varför? Vilka tider?
Konsekvensanalays, vilka ska medverka i processen innan beslut fattas och vid installation? 
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Implementation & kommunikation
Kommunikation inför beslut
Inför installation
Under installation
Efter installation
Uppstart
Träningsmöjligheter
Målgruppsanpassning
Medlemsvärde
Internt - kvalité, utbud, verksamhet, service, utveckling
Marknadsföring och kommunikation
Paketering, prissättning, medlemskap eller "kundklubb"

Goda exempel/referensklubbar SGF Rådgivarna kan hjälpa med referensklubbar i många frågor.

5. Vidareutveckling se Klubb.golf.se & SGF webbinar Level 2 Driving Range - Verksamhet & lönsamhet
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