Checklista Digitala golfmiljoer - drivingrange

1-Stammer ej 4-Stammer val

Omrade

Fragor/pastaende

Sjalvskattning

1. Marknadslage, varfor?

Vi har en bra bild dver de digitala golfmiljoer i Sverige

Vi har ett tydligt syfte med klubbens satsning pa en digital drivingrange

Vi har indentifierat nagra tydliga behov som uppfylls med en digital driving range

Vi kdnner oss sikra pa att en digital drivingrange loser vara identiferade behov

Vart primara mal ar kopplat till ekonomi

Vart primara mal r att skapa medlemsvarde

Vi har koll pa samtliga konsekvenser av ett beslut om inférande av en digital drivingrange

Var golfklubb har en tydlig och vilkommunicerad verksamhetsidé men den behdver uppdateras vid

nya investeringar

Var klubb har tydliga strategier/planer som utgar fran var verksamhetsidé

Klubbledningen har samsyn kring klubbens riktning (inklusive klubbchef, Pro, banchef och styrelse)

Ett beslut om en digital drivingrange linjerar val med klubbens verksamhetsidé och planer

att fundera pa

2. Analys av nulage

Nuldge

Befintligt antal platser

Riskanalys- bollar i omgivning (nat), arbetsmiljo, 0kad volym, stold, skadegorelse

Vid hog risk - vilka alternativ finns? Vad galler med forsakringar angdende stold & skador av skarmarna?

Utrymme - slagplatser, vaderskydd, landningsomrade

Geografiskt lage

Upptagningsomrade

Omfattning av traningsverksamhet idag

Nuvarande inventarier som kan anvandas framover

Belysning

Bollmaskin - kapacitet, forvaring, bolltvatt

Boll management system - koll pd vem som slagit bollar, och nar, samt betallosningar

Bollplockningssytem - manuellt eller med robot

Bollplockning - vem? hur? nar? robotisering?

Klippning av rangen? robot eller manuellt?
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att fundera pa

Bor vi avvakta?

Brister i klubbens varfor: strategier/planer

Andra viktigare prioriteringar just nu

Sakerhetsriskerna

Utrymmesskal

Osakerhet kring lbnsamhet och intaktsmodell

Kostnadsfraga

3. Sortering & Investeringsbehov

Onskat lige

Utifran exemplen Small, Medium och Large - definiera klubbens storlek och profil?

Anskaffningsbehov? Launchmonitors, bollar, vaderskydd, bollmaskiner, plockare, klippning, mattor, mm.

Betallosningar - prisstrategi styckepris och volymkaop

Ger investeringen -medlemmar som tranar och utveckla sitt spel?

Ger den fler organiserade traningstimmar med pro/ledare?

Okar klubbens attraktivitet?

Okar klubbens intaktsstrommar?

Ger den alternativ, avlastar tryck och belaggning pa banan (alternativa aktiviteter)

Okar den antalet ungdomar pa klubben?

Leder den till fler aktiva medlemmar pa klubben?

Attraheras nya malgrupper (icke medlemmar, paragolfare, FAR-grupper)

Kan klubben soka bidrag, exempelvis anlaggningsbidrag eller fran Allmanna arvsfonden? 6vrigt?

Vad blir investeringens kapitalbehovet ( se exempelklubbarna S, M, L)

Verksamhet

Vilka ar klubbens viktigaste prioriteringar - junior/elit, 6vriga traningsgrupper, medlemmar, kommersiella intakter

Plats? Tillganglighet? Resurser/bemanning?

Medlem - traning, spel och tavling, finns ett primart fokus?

Gym och halsa - behov och ev. omdisponering av klubbens lokaler och faciliteter?

Attraktiv miljo - nivd? Hur inbjudande &r inne & utemiljon?

Mojlighet till traning pa gras och eller analog traning vid rangen?
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Omrade Fragor/pastaende attfundera pa

Praktiska fragor Organisation

Finns samsyn i klubbledningen (klubbchef, banchef, tranare, styrelse)?

Bemanning - Vilka nya personalresurser kan komma att kravas?

Aret runt - méjlighet att fordela arbetstid &ret om for tranare?

Arbetstid - vad galler enligt kollektivavtal for anstallda inom organisationen?

Arbetsmiljo - konsekvensanalys (krav)? Regler minderariga

Kompetens - utbildning av personal?

Drift och support av samtliga funktioner pa rangen

Vardskap - stotta trivseln pa anlaggningen? Merforsaljning och onboarding av teknologierbjudande.

Incheckning, forsaljning av utrustning (shop), svingstudio

Drift & Anldggning

Lagar och forordningar - krav?

Infrastruktur - parkering, mat, toa, flode, belysning, yttre paverkan, hcp anpassning?

Nya floden - receptionens, shopens och verkstadens placering pa anlaggningen?

Landningsomrade pa rangen - kvalitét, malgreener, nat, grastraning, beraknat bollslitage?

Bollhantering - maskin, kapacitet, transport, tvatt (nulage/onskat lage)

Slagytorna - behov, skaderisk(underlag), grastraning, narspel?

4. Onskat lage/handlingsplan/ Klubbens behov & lésningar

leverantérer Upplevelse- och analysfordelar - samma teknologilosning pa range och i studio? Varfor?

Bollar - vilka alternativ finns? Distansegenskaper, frekvens eller ldpande utbyte av bollar och lamplig volym i cirkulationen ?

Slagytorna - underlag under mattorna? Typ av mattor, vilka alternativ finnns? Ev. skaderisk for spelare? Grastee?

Landningsytor - kvalitet - dranering, bevattning, malgreener, flaggstanger (fairwaysimulering), mm.

Betalsystem - app/i molnet/pa plats?

Bollsystem - vilka alternativ finns?

Belysning- trygghet, riskanalys, dppettider, grannar?

Eventuell bokningsmojlighet av vissa mattorna? Varfor? Vilka tider?

Konsekvensanalays, vilka ska medverka i processen innan beslut fattas och vid installation?
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Implementation & kommunikation

Kommunikation infor beslut

Infor installation

Under installation

Efter installation

Uppstart

Traningsmoijligheter

Malgruppsanpassning

Medlemsvarde

Internt - kvalité, utbud, verksamhet, service, utveckling

Marknadsféring och kommunikation

Paketering, prissattning, medlemskap eller "kundklubb"

Goda exempel/referensklubbar

SGF Radgivarna kan hjalpa med referensklubbar i manga fragor.

5. Vidareutveckling

se Klubb.golf.se & SGF webbinar Level 2 Driving Range - Verksamhet & ldnsamhet




